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Tive a oportunidade de analisar, com prazer e aten¢do, o Manual Técnico Procedimentos para
Exportacéo do Mel, elaborado por Ailana Santos e pela Profa. Sara Antunes. Trata-se de obra
pragmatica e direcionada para um mercado especifico, com foco bastante Gtil para os
produtores do setor, sobretudo para aqueles norte-mineiros que tém interesse em diversificar
suas vendas na exportacao.

A aplicabilidade de obras como esta se torna mais visivel quando observamos a composi¢édo
das exportacdes brasileiras: concentrada em poucos produtos, e cada vez mais em
commodities minerais e agricolas, a exportacdo brasileira também vem se concentrando em
poucas empresas. Neste contexto, ndo é surpresa que os 500 maiores exportadores concentrem
quase 80% do total das exportacdes do Pais.

Dai também a necessidade de esclarecer ao pequeno exportador as oportunidades e desafios
para conseguir ingressar, com sucesso, no mercado internacional. E ndo h4 como dissimular
gue ndo é um caminho facil, nesta longa trilha de pedregais que é fazer qualquer negécio no
Brasil. No processo de exportacdo, ha ainda requisitos burocraticos proprios, que exigem do
empreendedor compreender com anterioridade, e tempo suficiente, o que lhe serd exigido
antes e posteriormente ao embarque. E isto estd muito bem explicado neste Manual.

Por outro lado, ha que se recordar os esfor¢cos governamentais para facilitar a vida do pequeno
exportador. Alguns mecanismos aplicaveis (como a Declaracdo Simplificada de Exportacao
ou o Exporta Facil) devem ser utilizados inicialmente, por serem de menor risco e custo, na
curva de aprendizagem da exportacdo. E o exportador seguird, forcosamente, um caminho
aqui mapeado: dificuldades na primeira exportacdo, solucdo dos problemas, atendimento ao
cliente, para depois alcangar aumento da escala.

Este mapeamento esta esclarecido no Manual, que também destaca vérias vantagens
decorrentes do ingresso no mercado internacional. Pode-se agregar, além das vantagens
tributérias, também a diversificagdo de consumidores, o cdmbio hoje bastante favoravel ao
exportador, e a agregacao de qualidade ao produto. Néo se pode esquecer também — de forma
coerente com a missdo da Unimontes — o impacto que exportagdes tém no desenvolvimento
regional, inclusive com geragdo de renda numa regido do Pais onde a questdo é uma
prioridade.

Prof. Dr. Welber Barral

Secretério de Comércio Exterior do Ministério do Desenvolvimento, Inddstria e Comércio Exterior, (2007-2011).
Doutor em Direito pela Universidade de Sdo Paulo

Setembro de 2020
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O processo de globalizagcdo, observado desde os anos de 1990, apesar de promover a
expansdo comercial, também aumenta a necessidade de mudancas e transformacBes das
empresas para lidarem com as adversidades mercadologicas. Nesse contexto, 0s
empreendedores buscam alternativas para lidar com essas questdes, adequando suas
producdes e buscando o incremento dos ganhos com a conquista de novos mercados, que
podem ser observados nos &mbitos nacional ou internacional. Nesse Ultimo, a oportunidade
pode ser facilitada por meio das exportacfes. No entanto, no Brasil, as tramitaces de vendas
internacionais ainda sdo observadas como processos burocraticos e de dificil compreensédo

para muitos empresarios/produtores.

Nesse contexto, partindo de estudos para a composigéo da dissertacdo de defesa de mestrado
profissional, foi possivel para as autoras observar os empenhos dos apicultores cooperados da
Cooperativa dos Apicultores e Agricultores Familiares do Norte de Minas Gerais
(COOPEMAPI) na conquista de novos mercados e a aspiracdo para exportarem seus produtos,
dentre eles, o mel silvestre organico e o mel da aroeira. Assim, buscando contribuir para o
trabalho desses profissionais, este Manual apresenta 0s principais recursos para que sejam
realizadas exportacoes de mel.

Logo, o objetivo do presente trabalho é aclarar sobre as ferramentas e procedimentos
regulamentarios aduaneiros essenciais para que sejam realizadas as exportacdes do produto
mel. Além disso, fornece informacges sobre planejamento e estratégias observadas por meio

de um Plano de Negdcios para a inser¢do nos mercados internacionais.

Apesar de este Manual ser direcionado aos cooperados da COOPEMAPI, suas informacdes
podem ser replicadas e utilizadas por apicultores/produtores/empresarios brasileiros em
diversas localidades, desde que considerem as particularidades de cada regi&o.



Desde o inicio dos anos 1990, a China se destaca como o maior produtor mundial de mel,
contudo, suas produgfes sdo consideradas de baixa qualidade e, por esse motivo, o0 pais
costuma praticar precos inferiores aos demais mercados. No ano de 2002, a Comunidade
Europeia embargou os méis chineses, alegando altos indices de residuos e drogas veterinarias.
No mesmo ano, os Estados Unidos acusaram a Argentina, outro grande produtor mundial, por
pratica desleal e distor¢cdes de precos de mercados, direcionando medidas antidumping ao
pais. Nesse momento, ocorreu a queda de oferta de mel no mercado internacional e, assim, 0
Brasil pdde expandir os investimentos na economia apicola direcionada as exportagdes
(PAULA et al., 2016; FAO, 2019).

No ano de 2017, conforme Tabela 1, o Brasil ocupou o décimo primeiro lugar na producéo de

mel mundial.
Tabela 1
Ranking mundial em producéo de mel
2017
Ranking Pais Producéo
2017 (Toneladas x
1000)
China 543
Turquia 114
Argentina 76
Ira 69
Estados Unidos 67
0] Ucrénia 66
Russia 65
| 8 | india 64
| e México 51
Etiopia 50
Brasil 41

Fonte: Elaboracéo Propria a partir de dados da FAOSTAT (FAQ), 2019.

Como o consumo de mel no Brasil ndo absorve toda a producao nacional, boa parte destina-se
aos mercados internacionais. Um exemplo disso é que, no ano de 2017, 65% da producéo
brasileira de mel foi exportada (FAO, 2019).

O maior comprador internacional de mel brasileiro sdo os Estados Unidos, ao importar, no
ano de 2019, 24.174.303 quilogramas de mel, representando 80,4% de todo mel exportado do

Brasil. Os paises da Unido Europeia também estdo entre os dez maiores importadores, com



destaque para a Alemanha, que é o segundo maior importador, com 1.864.008 quilogramas. O
terceiro maior importador é o Canada, com 1.260.043 quilogramas (BRASIL, 2020).

A principal via de transporte para exportacdo de mel do Brasil é maritima. Para exportagdo do
Estado de Minas Gerais, o principal porto utilizado é o do Rio de Janeiro (BRASIL, 2020).



A exportacdo indireta é realizada por intermédio de empresas que adquirem os produtos no
Brasil e realizam as exportacdes. Desse modo, a empresa produtora ndo é a responsavel pela

comercializa¢do externa do produto nem pelos tramites alfandegarios e aduaneiros.

Essa opc¢do é viavel para micro e pequenas empresas que almejam os beneficios de exportar
seus bens, como maior lucratividade e expansdo mercadoldgica, mas ndo possuem experiéncia

ou produtividade suficiente para se inserirem de forma direta no mercado internacional.

As principais empresas gque realizam as exportacdes de forma indireta sdo as comerciais
exportadoras e as tradings companies. Apesar do nome pratico de “trading company”, tal
expressdo ndo é regulamentada pela legislacdo brasileira. A diferenca entre essas empresas é
que algumas possuem o Certificado de Registro Especial (ECE), vulgo tradings companies, e
outras ndo (comerciais exportadoras); contudo, ambos os tipos de empresas podem utilizar os

beneficios fiscais sem distin¢éo.

As tradings companies sdo regulamentadas pelo Decreto-lei n°. 1.248 de 29/11/72 (BRASIL,
1972); ja as comerciais exportadoras sdo constituidas de acordo com o Codigo Civil

Brasileiro.

Para mais informacdes sobre o regime juridico dessas empresas consulte o Ministério da

Economia, no endereco eletrénico:

http://www.mdic.gov.br/comercio-exterior/empresa-comercial-exportadora-tradin



http://www.mdic.gov.br/comercio-exterior/empresa-comercial-exportadora-trading-company

A exportacdo direta ocorre quando a mercadoria é faturada e exportada pelo préprio produtor
diretamente ao importador. Esse tipo de operacdo exige alguns cuidados e conhecimento
aprofundado sobre mercado, trdmites, transportes, documentos necessarios, transacoes

bancarias etc.

As proximas secOes deste Manual sdo direcionadas para aprofundar a compreensdo sobre esse

tema.
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Antes de se inserir nos mercados internacionais, é relevante apontar que a comercializagdo de
mel no Brasil segue regulamenta¢des internacionais equiparadas a Codex Alimentarius, a
Organizacdo Mundial da Saude e a Organizacdo Mundial do Comeércio. Tais regulamentac6es
sdo as minimas exigidas para a comercializacdo do produto no mercado nacional, desse modo,
é importante relatar brevemente quais as regulamenta¢fes minimas a serem atendidas no

Brasil.

As regulamentacfes sanitarias para produtos alimentares no Brasil sdo regidas pelo
Regulamento de Inspecdo Industrial e Sanitaria de Produtos de Origem Animal (RIISPOA),
por meio do Servico de Inspecdo Federal (SIF), para produtos de origem animal, provenientes
do Brasil, voltados ao atendimento tanto de mercado nacional quanto internacional. Além
disso, a legislacdo brasileira corrobora as demais organizacGes internacionais com relagéo as
regulamentacfes sanitarias, tais como a Organizacdo Mundial de Saude (OMS), Codex
Alimentarius (FAO) e Food and Drug Administration (FDA) dos Estados Unidos, desse
modo, exige-se o cumprimento do regulamento de Boas Praticas de Fabricagdo (BPF)?
(ANVISA, 2002; CRUZ, 2007).

Além dessas exigéncias, 0 mercado apicola ainda considera as Boas Praticas Apicolas (BPA),
que sé&o um conjunto de medidas que devem ser adotadas pelas Unidades de Extracdo de Mel
(Casas de Mel), a fim de garantir a qualidade sanitaria e a conformidade do produto (DE
ASSIS SILVA; LEITE, 2010). As Boas Praticas Apicolas articuladas com as Boas Préticas de
Fabricacdo ddo o encaminhamento para os procedimentos da Analise de Perigos e Pontos
Criticos de Controle (APPCC)?, sendo que esse elabora pré-requisitos para identificar os
perigos potenciais a seguranca alimentar, desde a obtencdo da matéria-prima até o produto
final (FAO, 1998; MOYANO, 2018).

! No Brasil sdo regidas pela ANVISA por meio daRDC n° 216, de 15 de setembro de 2004, considera as agdes para o controle sanitario na
area de alimentos (ANVISA, 2004).
2 Em inglés Hazard Analyis and Critical Control Point (HACCP).
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Para mais informagdes quanto as Regulamentacbes Minimas para a comercializagéo de

mel, consulte 0 Manual de Regulamentagdes e Diferenciacbes para o Produto Mel no
Ambito Nacional e Internacional (DUTRA SANTOS; SOUZA, 2020), disponivel no

endereco eletrdnico:

As exportagdes bem como a inser¢gdo no mercado internacional ndo devem ser consideradas
de forma esporéadicas, realizadas eventualmente apenas para suprir a sazonalidade das vendas
internas. A exportacdo necessita ser observada como um processo de ampliacdo da empresa,

realizado com planejamento e seriedade. O ideal é que parte da producdo possa suprir o

mercado externo, ndo deixando de atender o mercado interno, diversificando-se as vendas da

empresa.

O Plano de Negdcios é essencial para quem almeja adentrar o mercado internacional. Um
bom planejamento pode ser a peca fundamental para o sucesso da atividade no exterior. Logo,
um Plano de Negdcios adequado deve conter informacgdes precisas ou as mais precisas

possiveis da realidade a ser enfrentada no exterior.

De acordo com recomendacfes do Ministério de Relagdes Exteriores (BRASIL, 2011), um

Plano de Negdcios deve conter:

Identificar 0 ‘o que exportar’ e ‘por que’ adentrar esse novo mercado, atentando as

probabilidades de sucesso.

Verificar quais os produtos que a empresa produz que de fato terdo oportunidade no mercado
exterior. Nessa primeira etapa, recomenda-se a realizacdo de uma pesquisa de mercado,
considerando 0s costumes, gostos e preferéncias do mercado que se deseja adentrar. Além
disso, nessa pesquisa preliminar, busca-se saber quem no Brasil j& atua nesse mercado,
reconhecendo-se a concorréncia de forma superficial, para se elaborarem os planos seguintes.

12
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Por exemplo: na Tabela 2, disposta adiante neste Manual, é possivel observar os principais
importadores de mel no Estado de Minas Gerais durante o ano de 2019. Esse recurso pode ser
um dos passos iniciais para a compreensdo sobre quais mercados ja adquirem produtos de sua
localidade. No caso deste trabalho, observou-se o Estado de Minas Gerais, mas pode ser

replicado para qualquer regido do pais, inclusive por municipios.

Esses dados sdo disponibilizados pelo COMEXSTAT do Ministério da Economia.

Uma vez observadas as possibilidades em novos mercados, € necessario elaborar metas,
reconhecendo sua produtividade e considerando imprevistos. Na apicultura, é essencial
conhecer a sazonalidade das floradas e as quantidades minima e maxima produtivas possiveis
para cada temporada de coleta. Isso, reconhecendo-se que os produtores estejam qualificados

com relacdo as exigéncias minimas sanitarias.

Planejar o gerenciamento das operagdes, determinando quais 0s setores da empresa estardo
envolvidos na negociagio e operacionalizagdo da atividade. E importante, uma vez iniciadas
as negociacOes internacionais, que um setor da empresa atue como responsavel por essas
relacBes e esteja a par de todos os processos do Plano de Negdcios, bem como dos processos

que envolverdo a exportacdo como um todo.

Verificar quais estratégias de vendas podem ser realizadas. Nesse passo, € importante
considerar que seu objetivo inicial pode ndo ser alcancado nas primeiras tentativas, logo, é
interessante elaborar estratégias de vendas, percebendo outras possibilidades para diversifica-
las. Além disso, € importante reconhecer a sua realidade comercial e produtiva, a fim de,
atender um novo mercado.
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http://comexstat.mdic.gov.br/pt/home

Outra recomendacdo é que todos os contatos de importadores sejam respondidos, ainda que,
no momento, ndo haja interesse do exportador em trabalhar com aquele mercado, é importante

respondé-lo a fim de manter um bom dialogo para possiveis vendas futuras.

Descrever o perfil ou perfis dos clientes-alvo considerando seus habitos, costumes e

consumos. Trata-se de considerar os principais importadores. No caso da apicultura, o Brasil

tem-se destacado nos mercados norte-americano e europeu, conforme apontado.

Uma forma de encontrar potenciais importadores € por meio de participacdo em feiras
internacionais. Nos meios eletronicos, ha diversas empresas especializadas em promoces de
produtos por meio dessas feiras. Além disso, a Agéncia Brasileira de Promogdo de
Exportacdes e Investimentos (APEX-BRASIL) tem por missdao promover exportacdes de
produtos e servicos brasileiros, por meio de projetos com entidades setoriais. Esse trabalho é
realizado em parceria com associacdes empresariais representantes de setores produtivos
especificos. Para a atividade apicola no pais, a representacdo é realizada por meio da
Associacdo Brasileira dos Exportadores de Mel (ABEMEL).

A ABEMEL desenvolve sua parceria com a APEX-Brasil, por meio do Projeto Brazil Let’s
Bee, 0 qual propde incentivar as empresas exportadoras a cruzarem as fronteiras nacionais e
inserirem seus produtos nos mercados internacionais. Desse modo, as empresas associadas
participam de feiras, missdes internacionais e rodadas de negocios, em que € possivel

posicionar os exportadores em contato direto com os importadores.

Mais informagdes séo disponibilizadas nos seguintes enderecos eletronicos:

APEX — BRASIL.: https://portal.apexbrasil.com.br/
ABEMEL.: https://www.brazilletsbee.com.br/abemel.aspx

Ademais, o Ministério da Economia apresenta informacdes aos importadores e exportadores

de produtos em seu endereco eletrénico: https://www.gov.br/pt-br/servicos/esclarecer-

duvidas-sobre-comercio-exterior

Conforme sinalizado, outra preocupacdo na busca por importadores € o reconhecimento das
especificidades nos mercados em que se pretende inserir 0s produtos, tais como o0s gostos dos
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consumidores; no caso do mel, reconhecer se aquele mercado prefere o produto de coloragéo
mais escura, ou ndo. Tentar destacar os diferenciais que os produtos oferecem, por exemplo,
no caso do Norte de Minas Gerais, 0 mel da aroeira destaca-se como uma das principais
producdes locais, compondo de 30 a 50% da producdo da regido. Anteriormente, esse mel
permanecia com estocagem alta e pouca rotatividade entre as safras regionais do Norte de
Minas Gerais. Essa perspectiva mudou apds a publicacdo do estudo de Bastos et al. (2016),
que aponta as propriedades medicinais do mel de aroeira e, desse modo, iniciou-se 0 processo

de valorizacdo daquele por meio de empenhos voltados a obtencdo da indicacdo geogréfica.

Ao final do ano de 2019, foi registrado sob o nimero ‘BR412019000018- 2’, no Instituto
Nacional da Propriedade Industrial (INPI), intitulado ‘Mel de Aroeira do Norte de Minas’,
depositado pelo Conselho de Desenvolvimento da Apicultura do Norte de Minas (CODEA-
NM), com a especificacdo: Mel de Aroeira produzido pela abelha da espécie Apis Meliferas
L.3 (SPYER, 2020).

Realizar uma pesquisa de mercado é fundamental para quem quer iniciar a exportacdo de

forma direta. Nessa pesquisa, deve-se reconhecer ndo apenas os mercados potenciais, como

descritos acima, mas também os principais concorrentes internacionais.

E importante observar que concorréncia internacional ndo sio apenas as empresas estrangeiras

atuantes no mercado que se quer adentrar, mas também as empresas que eventualmente

concorrem no mercado interno. No caso da exportacdo de mel, do mesmo modo que, por

exemplo, uma Cooperativa apicola realiza esfor¢os para o alcance de mercados internacionais,
seus concorrentes nacionais podem ja estar atuando nesses mercados. No caso da apicultura,
ha os entrepostos de mel que o recolhem dos produtores, inclusive das empresas que ainda

ndo conseguem exportar, e realizam as comercializagdes em grande escala.

Portanto, deve-se compreender que o numero de exportadores pode ser maior do que de
importadores, voltando-se para a questdo da estratégia de vendas, em que é necessario

considerar possiveis obstaculos e como supera-los.

3 Informagdo disponivel em http://www.inpi.gov.br/menu-servicos/indicacao-geografica/pedidos-de-indicacao-geografica-no-brasil. Acesso
em: 10 de marco de 2020.
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N&o apenas para os mercados internacionais, mas também os nacionais, & essencial

planejamento de marketing e de pos-vendas.

O planejamento de marketing considera a melhor forma para apresentar o produto no mercado
internacional. Essa decisdo é tomada a partir das informacGes obtidas na pesquisa de mercado,
em que serdo averiguados, conforme exposto, além dos gostos dos consumidores daquele
local, caracteristicas como cultura, religido, preferéncia de cores e tipos de embalagens

aceitas.

Além disso, sugere-se a composi¢cdo de uma homepage da empresa na internet, que seja
acessivel, considerando-se aléem do idioma portugués, o inglés. Também, uma apresentacdo
clara e precisa da empresa, seus trabalhos, parcerias, certificados, realizacbes e ampla

descricdo de seus produtos trazem seguranga aos compradores internacionais.

Ademais se recomenda uma boa comunicacdo nas respostas em e-mails (correspondéncias
eletrbnicas) e mensagens, prezando-se sempre pela formalidade. Documentar as negociacdes

¢ essencial nas tramitacGes internacionais.

Outra dica voltada a estratégia de marketing € o envio de amostras para 0s compradores.

Deve-se considerar nos custos esse tipo de acdo promocional, haja vista que, no caso do mel,

ha relatos de falsificacdes do produto. Portanto, é interessante que o cliente possa conhecer

seu produto, e o envio de amostras é uma das formas menos onerosas para isso.

A fidelizacdo do cliente também compde a questdo do pds-vendas. E importante que a
empresa acompanhe 0s embarques, mesmo que esses ndo sejam de sua responsabilidade
direta. Ap6s a chegada da mercadoria ao cliente, é essencial a realizacdo de contatos a fim de
obter criticas, sejam positivas ou negativas. Com esse conhecimento, é possivel aperfeicoar as

futuras tratativas com esse e demais clientes.

Apesar de o mel ser considerado uma commodity em alguns mercados, no Brasil ndo ha uma
tabela especifica sobre os valores trabalhados para esse produto, no entanto, no mercado

internacional, é possivel a verificagcdo por meio das exportagdes.
16



Como exemplo, na Tabela 2, o mel exportado pelo Estado de Minas Gerais, no ano de 2019,
foi mais valorizado no mercado alemé&o, sendo comercializado, em média, a 2,47 dolares por

quilograma.

Desse modo, observa-se, além dos principais importadores de mel do Estado, quais mercados

proporcionam melhores valores agregados ao produto.

Tabela 2
Importadores do Mel de Minas Gerais
2019
Valores em USD e Peso em Quilograma

Quilograma guilograma em USD
Estados Unidos 5.642.746 2.839.898 1,9869
Alemanha 1.215.349 491.910 2,4706
Franca 241.395 99.750 2,4200
Bélgica 238.827 102.600 2,3277
Canada 197.291 101.176 1,9499
Panamé 32.686 44.300 0,7378
Total Exportado 7.568.294 3.679.634 2,0568
Fonte: Elaboracédo propria a partir de dados de BRASIL (2020).

Ainda considerando as questdes de formacdo de precos, no contexto internacional,
recomenda-se a breve compreensdo quanto aos , que significa International
Commercial Terms, em portugués ‘Termos Internacionais de Comércio’. Trata-se de regras
internacionais, imparciais, para a uniformizacdo das negociacdes internacionais; basicamente,

por meio deles, define-se ‘quem paga o qué’ durante as transacdes internacionais.

Os termos internacionais sdo amplos e diversos. Neste Manual, o objetivo ndo é o
aprofundamento nas terminologias do comércio internacional, mas a disposicdo do
conhecimento basico para o inicio de trabalhos voltados para a exportacdo. Portanto, serdo

apresentados quatro principais INCOTERMS utilizados nas exportagdes brasileiras.

nesta opgéao, o vendedor/exportador limita-se a dispor a mercadoria ao

comprador/importador no seu domicilio, no prazo estabelecido. Ndo ha responsabilidade pelo

desembaraco® da mercadoria, nem seu carregamento por qualquer veiculo coletor ou

4 O desembarago aduaneiro trata-se do processo de liberagdo da mercadoria pela alfandega para a saida do pais, no caso da exportagdo. E o
ato final do processo do despacho aduaneiro (BRASIL, 2015) Mais informagdes estdo disponiveis na Secdo 4 deste Manual. Informacéo
disponivel em: http://receita.economia.gov.br/orientacao/aduaneira/manuais/despacho-de-exportacao/topicos/etapas-do-despacho. Acesso
em: 28 de fevereiro de 2020.
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transporte. Pode ser utilizado por qualquer modalidade, seja maritima, aérea, férrea,
rodoviaria etc. Entretanto, é compreensivel que, por vezes, o comprador ndo possui a
autonomia para o desembaraco da mercadoria dentro do pais exportador, em especial, no
Brasil, onde, conforme sera tratado adiante, exige-se 0 cumprimento de algumas
determinacfes. Logo, é importante observar esses custos e repassa-los ao comprador, caso 0
INCOTERM utilizado seja esse.

O vendedor/exportador realiza suas obrigacfes encerrando sua
responsabilidade ao entregar a mercadoria, desembaragada para exportacao, ao transportador
indicado pelo comprador/importador, no local nomeado por esse, no pais de origem. Essa

opcao pode ser utilizada em_qualguer modalidade de transporte.

O vendedor/exportador encerra suas obrigag0es ao entregar a
mercadoria desembaracada para a exportacdo, organizada, a bordo do navio no porto de
embarque indicado pelo comprador /importador, no periodo acordado. Essa modalidade sé é
possivel para transportes aquaviarios, ou seja, maritimos ou hidroviarios. E relevante
mencionar que, nessa op¢ao, as despesas relacionadas de armazenagens portuarias ANTES do

embarque sdo de encargo do exportador.

nesta opcdo, além das obrigacfes com
desembaraco, o vendedor/exportador deve arcar com o valor do frete internacional, custos e
seguros relativos ao transporte da mercadoria até o porto de destino. Utilizavel

exclusivamente para transportes aquaviarios, ou seja, maritimos ou hidroviarios.

Uma vez que exportadores iniciantes podem ainda ndo ter experiéncias sobre as negociacdes,
tramites sobre fretes internacionais e eventuais intercorréncias durante o desembaraco das
mercadorias, recomenda-se a negociacdo Ex Works para as primeiras transacdes. No entanto,
é essencial observar os custos de desembarago para poder compor os valores apresentados aos

compradores.

Para mais informacdes sobre os INCOTERMS, recomenda-se o endereco eletrénico da
Céamara de Comércio Internacional:

/resources-for-business/incoterms-rules/incoterms-2020/

Também, o Manual disponibilizado pelo Governo Federal:

http://www.a .qov.br/i .php/negociando-com-importador/incoterms
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Conforme apontado, reconhecer questbes de cores e embalagens é importante para adentrar
novos mercados; além disso, no caso do mel, h4 as consideracBes sobre embalagens e

transportes.

Uma vez que as Boas Préticas apontam diretrizes relacionadas ao transporte e armazenagem
de mel, € relevante mencionar que a observacdo quanto a temperatura do produto durante
esses processos e imprescindivel, considerando que, em altas temperaturas, pode ocorrer o
comprometimento de suas caracteristicas (CAMARGO; PEREIRA; LOPES, 2002). As
embalagens para o transporte a granel de mel, até 25 kg, sdo usualmente plasticas (balde de
plastico com alga), todavia, ndo é recomendada a reciclagem de embalagens de outros
produtos alimenticios para esse fim. Para transportes acima de 300 kg, o ideal sdo tambores,
revestidos com um verniz especial. Esse tipo de embalagem € frequentemente utilizado em
exportacdes, sem diferenciacdo do produto, como, por exemplo, quando esse é observado
como commodity. Entretanto, quando ha agregacdo de valor por meio de diferenciacdo do
mel, utilizam-se embalagens fracionadas. Para essas, a recomendacdo é que sejam utilizadas,
preferencialmente, embalagens de vidro. Apesar de o vidro apresentar problemas com relacéo
ao transporte, podendo quebrar durante o trajeto, sua constituicdo diminui a acdo de troca
gasosa com o ambiente externo e realca a cor do mel. Outro cuidado esta relacionado a tampa
de vedacdo da embalagem fracionada, uma vez que essa deve isolar hermeticamente o
produto (CAMARGO; PEREIRA; LOPES, 2002).

No entanto, seguindo exemplo do mel de aroeira, conforme apresenta a pesquisadora Esther
Bastos (2020)° , a preocupacdo com relagdo a embalagem para esse tipo de mel é diferente
dos demais, visto que, esse possui a coloragdo mais escura, logo, recomenda-se 0 uso de

embalagens de coloracdo ambar, para que a luminosidade ndo afete a qualidade do produto.

Outra consideracdo é em relacdo aos canais de distribuicdo. E imprescindivel que, ao adentrar

0s mercados internacionais, reconhega-se quem ira distribuir os produtos no pais de destino.

Para os iniciantes, recomenda-se a verificagcdo dos acordos realizados, de modo que caiba ao
importador essa atividade, pois esse ja conhece seu préprio mercado e consegue distinguir

com maior facilidade (e menos custos) os melhores canais de distribuicdo. Contudo, para

5 Informagéo apresentada durante palestra realizada dia 12 de fevereiro de 2020, na Camara Municipal do municipio de Bocailiva — MG.
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exemplos como do mel de aroeira, € importante que, no acordo, sejam aclaradas as
especificidades desse mel em relacdo a temperatura, para que nao perca as suas propriedades

durante o transporte.

Portanto, é de suma importancia que o exportador conheca profundamente seu produto e saiba
instruir seu cliente para a manipulacdo daquele e, assim, garantir a mesma qualidade do mel

desde sua coleta até o seu consumidor final, em outro pais.

Nesta etapa, reforca-se a importancia de manter o atendimento aos clientes nacionais ja
fidelizados e conquistar novos mercados, sendo esse um desafio, em especial, no caso do mel,
em que as safras podem variar. Ter um plano de contingéncia para atingir os volumes
acordados, ou ainda, ao firmar negociacao, analisar com antecedéncia as variacdes possiveis a
producdo daquele periodo. A producdo deve estar sempre pronta para o atendimento
internacional de acordo com o combinado com os importadores. Além disso, é necessario
observar a questdo da padronizacdo dos produtos, particularmente no que tange a sua
qualidade e sequranca sanitéria.

Outro fator relevante é em relacdo a tributacio estadual vigente. E importante que o
exportador esteja informado quanto aos beneficios fiscais que seu Estado proporciona para

vendas em exportacdes.

O Plano de Negocios deve considerar também questdes contabeis e financeiras, de modo que,
caso haja a necessidade, a empresa esteja pronta para obter linhas de créditos e
financiamentos disponiveis para a ampliacdo da atividade. Logo, esse planejamento, ainda

que em longo prazo, deve ser considerado.

Ao final do Plano de Negdcios para exportacdes, deve-se realizar um Plano de Agbes e um
acompanhamento detalhado dos dados de lucratividade esperados. Ademais, é importante
realizar um cronograma da operagéo de exportagédo, considerando inclusive, os prazos para a

obtencéo de certificados e regulamentos necessarios.
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Uma vez realizado o planejamento de exportacdo, reconhecendo todas as medidas descritas
acima, sobretudo, em relagdo as exigéncias regulamentérias, inicia-se a compreensao sobre as

exigéncias brasileiras para realizar a exportacao.

Termos muito utilizados nos processos de exportacdes sao ‘despacho de exportagao/despacho

aduaneiro’ e ‘desembaraco aduaneiro’.

De acordo com o Decreto n® 6.759, de 05 de fevereiro de 2009, o despacho de
exportacao/aduaneiro € o procedimento em que se realizam as verificacbes dos dados
declarados pelo exportador sobre a mercadoria comercializada com o exterior. Além disso,
verificam-se, nesse processo, 0s documentos apresentados e a legislacao especifica visando ao
seu desembaraco aduaneiro e sua liberacdo para a transicdo ao exterior (BRASIL, 2009).
Desse modo, toda mercadoria destinada ao exterior estd sujeita ao despacho de exportacédo

(com algumas excecdes estabelecidas na legislacéo especifica) (RFB®, 2017).

E relevante mencionar que, em 1° de outubro de 2018, os procedimentos de exportacdes no
Brasil foram alterados e, 0 antes nomeado Registro de Exportacdo (RE), passou a ser tratado
como Declaracdo Unica de Exportacdo (DU-E) (SISCOMEX, 2019). A DU-E’ corresponde a
um documento eletrénico, o qual define o enquadramento da operacdo de exportacdo e
suporta seu despacho aduaneiro. Para a DU-E, assim como antes para 0 Registro de
Exportagdo, compreendem-se as informagGes de natureza aduaneiras, administrativas,
comerciais, financeiras, fiscais e logisticas, que caracterizam as operacdes de exportacdes de
bens (RFB, 2019).

Assim, o despacho aduaneiro da exportacdo é processado por meio da DU-E, a qual é
registrada no Portal Unico SISCOMEX. Para tanto, o exportador deve estar devidamente

habilitado para realizar operagdes em comercio exterior, conforme sera apresentado adiante.

Apos a realizacdo do despacho aduaneiro, ocorre 0 desembarago aduaneiro que €, no caso
da exportacdo, o processo de liberacdo da mercadoria pela alfandega para a saida do pais. E,

portanto, o ato final do processo do despacho aduaneiro (RFB, 2015).

® Receita Federal do Brasil (RFB).
" As atribuicdes da DU-E sdo definidas por meio da Instrugcdo Normativa RFB n° 1.702, de 21 de margo de 2017. Disponivel em:
http://normas.receita.fazenda.gov.br/sijut2consulta/link.action?visao=anotado&id Ato=81483.Acesso em: 28 de fevereiro de 2020.
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Todo esse processo pode ser realizado de forma terceirizada pelo despachante aduaneiro

ou representante legal da empresa. Entretanto, para a elaboragéo da DU-E sem o apoio de

um representante legal, a Receita Federal do Brasil disponibiliza o passo a passo por meio
do endereco eletrénico:

http://receita.economia.gov.br/orientacao/aduaneira/manuais/exportacao-portal-

E relevante apontar que, dentro da tramitacio da exportacdo direta, ha varios atores
envolvidos, uma vez que, dificilmente, o exportador podera fazer todas as atividades
individualmente. Logo, deve-se reconhecer que é possivel terceirizar certas etapas do
processo de exportagdo e, ainda assim, ser considerada uma exportacdo direta, ou seja,

administrada pela empresa exportadora.

Desse modo, apresentam-se 0s principais atores do comércio exterior:

NVOCC (Non Vessel

Despachante Aduaneiro Agente de Cargas Operating Common
Carrier)
Nas operacoes de ~ Operador de transporte
. ~logisticas responséavel pelo
Profissional com_poder internacionais, o conhecimento de
outorgado via Agente de Cargas € 0 embarque e da emiss&o
procuracao, pelo responsavel pelo do documento de
exportador ou reembarque e entrega embarque maritimo
importador, legal das cargas. Serve (Bill of landing).
encarregado em tanto para cargas aéreas . \,
apresentar na alfandega \_ quanto maritimas. _

a documentagéo Gerencia 0 processo
necessaria para o logistico entre 0s
despacho aduaneiro. Atua como, ou agentes de cargas e 0s
juntamente com o armadores (proprietarios

NVOCC. de navios).

Fonte: Elaboracédo Prépria.
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Conforme exposto, para adentrar o mercado internacional, o exportador deve-se atentar a
necessidade da realizacdo de procedimentos burocraticos, a fim de estar regularizado as
exigéncias nacionais no que tange a exportacdo de bens e servicos. De acordo com a Receita
Federal do Brasil (RFB) (2015), os exportadores devem estar devidamente habilitados para as
operacOes de comércio exterior, seguindo os pressupostos da Instrugdo Normativa RFB n°
1.603, de 15 de dezembro de 2015, observando onde se enquadram suas empresas.

De modo geral, a empresa que busca realizar exportacGes deve obter o RADAR/SISCOMEX
(Sistemas Integrados de Comércio Exterior) que € o sistema da Receita Federal que
permite as empresas importarem ou exportarem mercadorias ou servi¢os. De acordo com a
Receita Federal do Brasil (2020), o RADAR visa disponibilizar, em tempo real, informac6es
de natureza aduaneira, contabil e fiscal, permitindo a fiscalizacdo governamental a
identificacdo do comportamento e inferéncia do perfil de riscos dos diversos agentes do

comeércio exterior, logo, € uma ferramenta para o combate a fraudes.

As informagcdes atualizadas sobre TODOS os procedimentos relacionados ao SISCOMEX

encontram-se amplamente explicados no endereco eletrénico:

http://www.siscomex.gov.br/

Além disso, a Receita Federal do Brasil disponibiliza um endereco eletrdnico voltado

exclusivamente para duvidas e uso do SISCOMEX, de acordo com o tipo de pessoa
juridica que almeja realizar exportagdes:

manuais/habilitacao

Os procedimentos de registros no RADAR e a habilitacdo no SISCOMEX também podem ser
realizados pelo despachante aduaneiro/responsavel legal da empresa. No entanto, salienta-se a
necessidade de confirmar a confiabilidade dos profissionais contratados, pois terdo acesso as
informacgdes da empresa e atuardo como sua representante via procura¢do, contudo, as
responsabilidades fiscais e legais permanecerdo da empresa exportadora.
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O processo de registro no RADAR passard por uma analise prévia pela Secretaria da Receita
Federal, assim sendo, é importante observar os dados informados para que ndo haja confronto
nas informacgdes apresentadas. Além disso, deve-se considerar uma estimativa sobre a
quantidade em valores que se pretende exportar ao longo dos anos.

De acordo com a Receita Federal do Brasil (2014), é necessario indicar no ato da habilitacao,
a modalidade na qual a empresa se encaixa. Ha trés opcGes: Pessoa Fisica, Pessoa Juridica-

Expressa e Pessoa Juridica Limitada e llimitada.

Para que uma pessoa juridica possa operar no comércio exterior, salvo em alguns
casos de dispensa de habilitacdo, devera estar habilitada no Sistema Integrado de
Comércio Exterior - Siscomex, seja na submodalidade Expressa, Limitada ou
Ilimitada, a depender de sua capacidade financeira estimada com base na soma dos
recolhimentos tributarios e previdenciarios efetuados pela requerente nos dltimos 5
anos (Portaria COANA, n°123/2015) (RFB, 2014).

O que se sugere por meio deste Manual € o Planejamento das Exportacgdes. O resultado do

Plano de Negdcios, apontado anteriormente, deve proporcionar uma visdo futura para que a

empresa tenha um embasamento sobre qual quantidade visa exportar ao longo dos anos e,
assim, preencher as informacdes para a Receita Federal, de modo que ndo haja problemas

futuros.

Concluida a habilitacdo no SISCOMEX, a Receita Federal do Brasil efetua o cadastro do
responsavel legal da empresa nos sistemas, podendo esse ser o dirigente, diretor, socio-
gerente, entre outros. Ao responsavel legal da empresa destina-se a operacao do SISCOMEX
ou o credenciamento de responsaveis legais (despachantes aduaneiros) para atuarem em nome
da empresa. O representante legal terd acesso as informagdes e funcionalidades por meio do
Portal Unico SISCOMEX, para tanto, sio necessarios a obtencdo de um certificado digital e

constar como representante do exportador no cadastro do SISCOMEX.

As orientacdes sobre 0 acesso ao Portal Unico SISCOMEX est&o disponiveis pelo enderego

eletronico: http://receita.economia.gov.br/orientacao/aduaneira/manuais/exportacao-portal-

unico/elaboracao-da-due/acesso-ao-ambiente-de-operacoes-do-portal-unico-siscomex

Para a obtencéo de certificado digital sugere-se 0 acesso ao endereco eletrénico:
http://receita.economia.gov.br/orientacao/tributaria/senhas-e-procuracoes/senhas/certificados-
diaitais
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Serdo demonstrados neste Manual os principais documentos necessarios para o exercicio da
exportacdo de mel. Entretanto, é sempre interessante verificar as exigéncias do mercado para
onde se destinam as exportacdes, bem como as atualizacdes no sistema nacional alfandegario

para liberacdo de cargas alimenticias.

Uma das principais exigéncias para a liberacdo de mercadorias alimenticias no Brasil é o
Certificado Sanitario Internacional (CSI). Esse documento deve ser emitido pelo Sistema
de InformagGes Gerenciais do Servigo de Inspecdo Federal (SIGSIF)8, impresso ou eletronico,
para o transito internacional de matérias-primas e de produtos de origem animal que estejam

em atendimento as exigéncias sanitarias, técnicas e legais (BRASIL, 2020)°.

De acordo com instrucdes do Ministério de Agricultura, Pecuaria e Abastecimento (MAPA)
(BRASIL, 2020), os procedimentos para a CSl, também as informac6es para a exportacao de
matérias- primas ou produtos de origem animal sdo regidos pela Instrucdo Normativa n° 23,

de 26 de julho de 2018. Nela, apresenta-se a necessidade da Certificacdo Sanitéria concedida

por uma autoridade reconhecida pelo MAPA. E importante observar, na regido, qual a Central
de Certificacdo, que dispGe do Servico de Inspecdo Federal (SIF), apta para a emissao do
Certificado Sanitario Nacional (CSN), do CSI e da Guia de Transito (GT), sendo essa Ultima
exigida para o transito nacional de matérias-primas e produtos de origem animal. E, ainda, é
necessario verificar a Declaragdo de Conformidade de Produtos de Origem Animal (DCPOA),
que é um documento emitido pelo representante do estabelecimento para a comprovacéo do
atendimento aos requisitos sanitarios, técnicos e legais das matérias-primas ou produtos de

origem animal, do pais importador (BRASIL, 2020).

O Ministério da Agricultura, Pecuaria e Abastecimento disponibiliza informacdes sobre

CSl e a Certificacdo Sanitaria no endereco eletronico:

https://www.gov.br/agricultura/pt-br/assuntos/inspecao/produtos-animal/empresario/empresas

8 De acordo com o Memorando Circular n°® 207/2018/ DHC/ CGI/DIPOA/DAS/MAPA de 07 de dezembro de 2018. Disponivel em:
http://www.agricultura.gov.br/assuntos/inspecao/produtos-animal/empresario/207.IN23novo.pdf. Acesso em: 28 de fevereiro de 2020.

9 Informagéo disponivel em: http://www.agricultura.gov.br/assuntos/internacional/exportacao/certificacao-sanitaria. Acesso em: 28 de
fevereiro de 2020.
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Um termo utilizado em documentos de comércio exterior ¢ ‘NCM’ (Nomenclatura Comum do
MERCOSUL) que se trata de um cddigo de oito digitos estabelecido pelo Governo Brasileiro
e adotado pelos demais paises do Mercado Comum do Sul (MERCOSUL). Toda mercadoria
comercializada, seja por meio de venda nacional ou importacdo, deve conter a sua
classificagio NCM. No caso do mel, a NCM ¢é “0409.00.00°; para esse codigo, exige-se a
Guia de LPCO da exportagdo®®. LPCO significa Licencas, Permissdes, Certificados e Outros
Documentos. Esse documento é realizado por meio do Modulo LPCO disponivel no Portal
Unico SISCOMEX; ap6s a solicitagdo da LPCO via sistema, o processo ficara em analise do
6rgdo anuente, podendo esse ‘deferir’, ‘colocar exigéncia’ ou ‘indeferir’ no prazo de 30 dias
(FAZCOMEX, 2020). Logo, é relevante levar essa informagéo em consideracdo ao fornecer

prazos ao importador.

A Instrugcdo Normativa RFB n° 1702, de 21 de marco de 2017, rege sobre a disciplina de

despacho aduaneiro de exportacio por meio da Declaracdo Unica de Exportacdo (DU-E). No

artigo 10 desse instrumento, observa-se que a DU-E terd como base as informacdes contidas
na nota fiscal que ampara a operagdo de exportacdo (com excegdo aos casos em que haja a
dispensa da emisséo desse documento) (RFB, 2017). Logo, deve-se verificar com atencdo o

preenchimento da nota fiscal eletrénica (NF-e).

Durante o processo de negociacao comercial entre o exportador e importador, é recomendada

a composicdo da Proforma Invoice ou Fatura Proforma, que é um documento informativo

cuja intencdo é formalizar a negociacao realizada entre o exportador e importador. N&ao se
refere a um documento oficial nem propde obrigatoriedade de pagamento; em termos
brasileiros, seria como o “orgamento” usualmente realizado no pais. E uma solicitagio que
pode ou ndo ser aprovada pelo importador, por conseguinte, € um documento emitido pelo

exportador.

Assim, a Fatura Proforma apresenta-se como um documento de firmamento do negécio
internacional, desse modo, quanto mais respaldadas as informac6es contidas nela e aceitas
pelo importador, menores as chances de problemas futuros, tais como erros no preenchimento
dos documentos oficiais. Relevante observar que, para alguns destinos, pode ser exigida pelo
pais importador a Licenca de Importacdo* ou pedido de inspecdo. Tal informacdo deve ser

apresentada no ato da negociacao e informada claramente na Fatura Proforma.

10 Conforme consulta realizada no Portal Unico para esta NCM. Disponivel em: https:/portalunico.siscomex.gov.br/talpco/#/simular-
ta?perfil=publico. Acesso em: 24 de agosto de 2020.
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o A Licenca de Importacdo € um documento exigido pelo pais importador e deve ser

previamente aprovado por ele, para que a mercadoria possa adentrar seu territorio.

Fonte: Elaboragdo Propria.

Fatura Proforma

__ Dados completos do Exportador e

| do Importador

|| Descricéo detalhada da Mercadoria,
| incluindo o seu NCM

= Quantidade, Pesos Liquido e Bruto
I

— Embalagens

— Tipo de Transporte

Porto/Aeroporto de Origem e
Destino

o INCOTERM negociado

= Moeda, Valores Unitarios e Total
|

— Modalidade de Pagamento

Instrucdes de Pagamento (Dados
Bancarios do Exportador)

= Prazo para Producéo do Pedido
|

Previsdo para Entrega da

|| Mercadoria pronta para Embarque
(considerando a Forma de

\ Pagamento)

— Validade da proposta

Sugere-se que a Fatura Proforma seja apresentada ao importador no idioma inglés ou no

idioma do pais do importador, podendo ser substituida por um contrato formal assinado e

27



reconhecido oficialmente, ou por via eletronica, desde que oficializado e reconhecido por
ambas as partes.

Depois de confirmadas as informacbes da Fatura Proforma (com o aceite do importador
quanto as condi¢cbes apresentadas), € possivel realizar a emissdo da Commercial Invoice ou
Fatura Comercial. Esse documento representa a operacdo comercial firmada entre o
exportador e importador, logo, trata-se de um documento oficial. Assim como na Fatura
Proforma, o texto deve ser preferencialmente em inglés ou no idioma do pais importador,
sendo necessario inserir nesse documento as informacdes solicitadas pelo importador, caso a
alfandega do pais importador tenha alguma exigéncia especifica. A Fatura Comercial
formaliza a transferéncia de propriedade da mercadoria para o0 comprador, porém, ndo possui
cunho fiscal. Para tanto, ao longo do processo de transporte, segue juntamente com a Fatura
Comercial a Nota Fiscal Eletronica da mercadoria.

A Fatura Comercial necessita conter, principalmente:

Nomes e enderecos do exportador e do importador;

Tipo de transporte;

Tipo de embalagem, nimero e marcas dos volumes enviados;
INCOTERM e condic6es de vendas negociadas;

Locais de embarque e desembarque da carga;

Descricdo completa da mercadoria e NCM;

Quantidade, pesos bruto e liquido (unitario e total);

Moeda, preco unitario e valor total,

Modalidade de pagamento;

Assinatura do Exportador;

LaliR K S S S S R S

Data de emissdo do documento.

Além desses documentos, € necessario para acompanhamento da carga para embarque 0
Packing List ou Romaneio de Carga que, de acordo com a Receita Federal do Brasil (2014),
discrimina as mercadorias embarcadas ou todos 0os componentes da carga em quantidades e
partes, no caso de cargas fracionadas. O objetivo desse documento é o detalhamento da
mercadoria, visando facilitar a identificacdo e localizacdo de qualquer produto dentro de um
lote, também, a fim de facilitar a conferéncia por parte da fiscalizagdo, tanto no embarque

quanto no desembarque.
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Apesar de ndo haver modelo padréo, a Receita Federal do Brasil (2014) recomenda que 0
Romaneio de Carga contenha as seguintes informacoes:

+ Quantidade total de volumes (embalagem);

+ Marcacéo dos volumes;

+ ldentificacdo dos volumes por ordem numeérica;

+ Espécie de embalagens (caixa, pallet etc.) contendo peso liquido, peso bruto,

dimensG@es unitarias e o volume total da carga.

Seu original deve acompanhar a Fatura Comercial, preferencialmente assinado, com data e
mencionando a qual Fatura Comercial esse se refere. Desse modo, sugere-se que tanto a
Fatura Comercial quanto o Romaneio de Carga tenham nimeros sequenciais para melhor

controle das informacdes.
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A etapa de condi¢cBes ou modalidades de pagamentos das exportacdes é uma das mais
importantes a ser estudada cuidadosamente pelo exportador.

Assim, apresentam-se as modalidades mais utilizadas nas exportacdes*!:

a) : nesta modalidade, o importador remete previamente o valor da transacao.

Em seguida, o exportador providencia a exportacdo da mercadoria e envio da documentagéo
original exigida (Fatura Comercial, Romaneio de Carga e outros, caso haja a necessidade).

Nessa situacdo, o exportador deve providenciar, obrigatoriamente, o contrato de cambio antes
do pagamento junto ao banco, onde recebera reais na troca pela moeda estrangeira. A

conversdo é definida de acordo com a taxa de cambio vigente no dia.

b) : 0 importador recebe diretamente do exportador os documentos

de embarque, sem o saque*, podendo efetuar o desembaraco da mercadoria na alfandega e,

posteriormente, a remessa da quantia é enviada ao exportador.

o Saque é o termo utilizado para designar o titulo de crédito de letra de cambio

pelos bancérios.

E importante informar que esse tipo de negociacao é desvantajoso ao exportador, pois oferece
alto risco de inadimpléncia, uma vez que ndo ha titulo de crédito que garanta a possibilidade

de protesto e/ou acdo judicial.

c) : também conhecida como crédito documentario, € uma modalidade
qgue oferece garantias para ambas as partes. Esse instrumento é emitido por um banco,
nomeado banco emitente, a pedido do cliente (tomador de crédito). O banco compromete-se a
realizar o pagamento a um terceiro (beneficiario) contra a entrega de documentos previamente
estipulados. Assim, a carta de crédito é uma ordem de pagamento condicionada, logo, o

exportador so tera direito ao recebimento se atender as exigéncias convencionadas.

d) é realizada por meio do manuseio de documentos pelos

bancos da transacdo (bancos intervenientes). Nessa operacdo, 0s bancos intervenientes atuam

1 InformagGes obtidas pelo Governo Federal Brasileiro por meio do Ministério da Economia sem data de publicagdo. Disponivel em:
http://www.aprendendoaexportar.gov.br/. Acesso em: 28 de julho de 2020.
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como “cobradores internacionais” de uma operacdo de exportagdo. Nessa modalidade, a
transacdo é fechada diretamente entre o exportador e importador, porém, cabe aos bancos
intermediarios a troca da documentacdo original necessaria para liberacdo da mercadoria na

alfandega.

Nesse processo, 0 exportador realiza o embarque da mercadoria e envia 0os documentos de
embarque a um banco intermediario. Esse banco remete os documentos a outro banco, na
praca do importador, para que sejam apresentados para o pagamento (cobranga a vista) ou
aceite e posterior pagamento (cobranga a prazo). Portanto, uma vez que o importador precisa
desses documentos para 0 desembaraco aduaneiro, realiza 0 pagamento ou o aceite cambial

para quitacdo posterior ao banco de sua praca em troca dos documentos.

Além das informagdes administrativas e documentais apresentadas, para mais informacdes

recomenda-se a pagina eletronica do Governo Federal para os passos iniciais em exportacgao:

http://www.aprendendoaexportar.gov.br/
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Reconhecendo as informag0es apresentadas ao longo deste Manual, apresenta-se de forma

ilustrativa a trajetoria padrdo de um Processo de Exportacdo, que pode ter suas etapas

alteradas conforme a negociacao realizada entre o exportador e importador, sendo apenas um

exemplo apresentado.

Transporte
da
Mercadoria
ao Porto ou
Aeroporto

Fonte: Elaboracédo Propria.

Andlise de
Mercado

Confirmagéo
Documental e e da Fatura
Certificagdes Proforma

Inicio do
Despacho
duaneiro de

Exportacéo

Entrega da
Carga no Porto/
Aeroporto de
Destino

Embarque
Internacional
da Carga

Relevante aclarar que, para que ocorra o despacho aduaneiro e consequente desembarago

aduaneiro, o processo de exportagdo passa pela avaliacdo do Auditor Fiscal da Receita

Federal (AFRF). Nessa etapa, ha a verificacdo do Canal Parametrizado.

A selecdo Parametrizada é estabelecida por meio de niveis diferenciados de conferéncia

aduaneira da Declaragdo de Exportagdo, nomeados ‘canais’. Esse procedimento pode ocorrer

de forma automatica ou imediata (a qualquer momento), sendo esse um critério do supervisor
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do Recinto Alfandegado (local onde a mercadoria estard disponivel para desembaraco
aduaneiro) (RFB, 2016).

Os Canais Parametrizados para exportacao sao:

Canal Verde: o sistema procederd ao desembaraco automético da DU-E, sem a
obrigatoriedade de conferéncia aduaneira realizada pelo AFRF.

. Canal Laranja (ou Amarelo): Necessaria a conferéncia documental realizada

pelo AFRF.
Ocorre obrigatoriamente a conferéncia documental e fisica da

mercadoria, realizada pelo AFRF.

Apds as deliberacdes alfandegarias, a carga estara disponivel para embarque e transito

internacional.
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Este Manual teve por finalidade apresentar as principais ferramentas para a exportacdo de

mel, em especial, originada na regido Norte de Minas Gerais.

E relevante que os exportadores estejam atentos as diversas alteracdes diarias que ocorrem no
comeércio internacional, principalmente quanto as regulamentacdes brasileiras relacionadas ao

desembaraco aduaneiro de alimentos.

Espera-se, ao final deste Manual, que os leitores possam encontrar caminhos e ferramentas

para realizar suas exportacGes de forma direta.
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